
per la qual cada any es fan milers d'en-
questes als carrers i fàbriques que es-
devenen una mostra significativa per a 
començar a fer comprovacions. Una 
vegada treta la mostra, Hisenda co-
mença a cridar empresaris i contri-
buents en general, segons un ordre de 
prioritats perfectament establert. Per 
al 88, la comprovació de les rendes 
afectarà 56.360 espanyols. Si més no, 
al conjunt del País Valencià, Catalu-
nya i les Illes, els inspectors observa-
ran la realitat fiscal amb una grossa 
lupa. 

Concretament, al País Valencià es 
faran 8.071 comprovacions; a Catalu-
nya, 7.073, i a les Illes, 1.318. Les xi-
fres són insensibles; però, atenent al 
nombre d'habitants de cada autono-
mia, es veu clarament que el País Va-
lencià serà el més castigat per la mà 
d'Hisenda. Aquesta afirmació és enca-
ra més fàcilment comprovable si sabem 
que a Andalusia, per exemple, les com-
provacions afectaran 9.356 contri-
buents. Però, en aquesta tasca d'inves-
tigació del frau, no s'inclouen els 
assalariats. Els inspectors miraran es-
sencialment agricultors, fabricants, co-
merciants, empreses de serveis en ge-
neral i professionals. 

El secretari d'estat d'Hisenda ho ha 
dit ben clar: la participació de les 
rendes del treball en la recaptació de 
l ' IRPF ha passat del 83% de 1986 al 
76% de 1987. El motiu és ben clar: la 
inspecció i l'augment de la por a pos-
sibles sancions. 

Aquest percentatge cont inuarà 
modificant-se a mesura que avancen els 
anys i el control d'Hisenda. Els meca-
nismes són complicadíssims, però el 
poder que dóna la informació tributà-
ria cada dia és més gran. 

Fins a l'entrada de l'època democrà-
tica, tot era un desert. Després van 
anar introduint-se modificacions, pe-
rò les rendes inferiors als 12 milions de 
pessetes anuals eren les perdedores. Les 
superiors fugien de la inflació, perquè 
l'escala de gravàmens deixava de ser 
progressiva a partir dels 12 quilos. 
«Aquest ha sigut el gran gol de la dre-
ta econòmica del país. A partir d'en-
guany, les rendes inferiors als dos mi-
lions eixiran beneficiades, les mitjanes 
es quedaran igual i les superiors als 17 
milions de pessetes pagaran més». És 
el missatge d'Hisenda. Però la gran ba-
talla anirà també contra les plusvàlues 
de la borsa. Josep Borrell ha explicat 
recentment a Bayona (Galícia) que, 
«en aquest país, hi ha massa especula-
dor, especialment borsari i immobilia-
ri, que obtenen grans beneficis. Les 
seues rendes no aporten riquesa al país 
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i, a més a més, no assumeixen cap 
risc». 

Per a Borrell, el tractament fiscal de 
les plusvàlues (diners que s'obtenen de 
la compra-venda ràpida d'accions i tí-
tols borsaris) és injust: «Thatcher i 
Reagan apliquen el que ací està 
criticant-se que apliquen, i el camí és 
englobar les plusvàlues i tractar-les 
com a ingressos de renda». 

Hisenda pública 
Aquesta serà, doncs, la gran batalla 

d'Hisenda per al 88; però n'hi ha més. 
El ministeri s 'ha decidit a explicar als 
ciutadans on van a parar els impostos 
i, a més a més, ha acordat canviar la 
tasca tributària sota el nom d'Hisen-
da Pública. Tal com explica Borrell, es 
tracta de «desvincular la funció orgà-
nica de la Hisenda Pública i identificar-
la amb la funció pública. Avui no 
s'han de transmetre missatges de con-
fiança als sectors econòmics. Ens hem 
dc dirigir a l'opinió pública en termes 
de justícia social i hem d'evitar la do-
ble Espanya: la que progressa i la que 
retrocedeix. El nostre eslògan serà: 
«Contribuir per a repartir»; i, si volem 

P. Montava 

El País Valencià vol dòlars, francs i 
iens. Una vegada vista l'experièn-

cia de la Ford i IBM, polítics, sindica-
listes i empresaris s'han adonat de la 
importància que pot tenir captar capi-
tals estrangers en el context europeu. 
Els japonesos, i fins i tot algunes mul-
tinacionals nord-americanes, no ama-
guen les seues opinions i diuen clara-
ment que «la península Ibèrica és la 
millor plataforma per a la conquesta 
de la Comunitat Europea». Als anys 
seixanta, algunes inversions d'aquest 
tipus podrien provocar rebutjos; però, 
ara, l'efecte és tot el contrari. A l'eco-
nomia valenciana, fortament agraris-
ta, el capital estranger podria aportar 
moltes innovacions; però, com sempre, 
s'ha arribat tard. Catalunya i Madrid 
s'ho emporten tot. 

L'alarma ha sorgit de la mateixa 

que no hi haja marginats demà, s'ha 
de potenciar l'educació i augmentar 
l'ocupació, i això val diners. Aquests 
són els dos objectius (ocupació i edu-
cació), però encara en queda un altre: 
Europa, que és el context en el qual 
hem de créixer amb un gran esforç en 
inversions, en infrastructura, i, ho tor-
ne a repetir, caldrà tenir diners pú-
blics». 

La justificació de Borrell és ben cla-
ra i aposta, com ell diu, per una opció 
política, però aquesta no fa gens de 
gràcia als empresaris i als sectors que 
fins ara han pogut amagar part dels 
seus guanys a la Hisenda Pública. 

El que és clar és que, al nostre país, 
la pressió fiscal es manté molt per so-
ta de la mitjana europea. Si ara tenim 
una pressió fiscal del 31%, altres paï-
sos se situen al 40, fins i tot al 50, com 
és el cas de Dinamarca. A la gràfica, 
es veu clarament quina era la pressió 
fiscal en aquests països quan el nivell 
de riquesa (PIB per habitant) era el ma-
teix que ara tenim. Això il·lustra cla-
rament que encara anem amb sis o set 
anys de diferència i estem molt lluny 
del que ha de venir. • 

Josep Maria Simó. 
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ELS EMPRESARIS VOLEN QUE LERMA VIATGE PER A VENDRE PAÍS 

València busca sense remei 
capital estranger 

Les perspectives que ofereix la Comunitat Europea fan 
pensar a tothom que la inversió estrangera al País Valencià 
augmentarà, malgrat les crítiques a la Generalitat per falta 

de voluntat política a l'hora de captar inversions. 



Cambra de Comerç, Indústria i Nave-
gació de València. El seu president, Jo-
sep Maria Simó, ha dit molt clarament 
que «València ha de vendre la seua 
imatge a la resta del món per a fer 
atractives les inversions estrangeres». 
El mateix representant empresarial ha 
criticat fortament l'actitud de la Gene-
ralitat de Joan Lerma, en frases com 
aquesta: «Hi ha una falta de voluntat 
política per a vendre València. El pre-

sident no hauria de parar de viatjar 
perquè per a això tenim un president». 

A l'empresariat valencià, s'escolten 
molt prop els passos de Catalunya en 
aquest sentit, i sempre és motiu de co-
mentari el fet que el govern Pujol òbri-
ga una oficina de representació als Es-
tats Units o al Japó. La decisió és 
fortament aplaudida a València, enca-
ra que es manté una actitud de resig-
nació que ja tothom confessa. 

El mateix conseller d'Indústria, An-
dreu Garcia Reche, ha confessat públi-
cament que el País Valencià «rep 
anualment l 'I ,25% de les inversions es-
trangeres que es realitzen a l'Estat es-
panyol, i aquesta xifra és massa reduï-
da. Hem d'actuar i preparar un pla de 
captació d'inversions». 

A València, hi ha pocs detractors de 
la idea; però, si més no, les actuacions 
són protagonistes per la seua absència. 

Recentment, tots els mitjans de 
comunicació del País Valencià han re-
collit la notícia de la marxa enrere del 
projecte d'inversió de la multinacional 
Ford per a la construcció d 'una nova 
factoria d'elements electrònics a Dun-
dee (Escòcia). Doncs bé, la Universi-
tat de Barcelona es mobilitzà ràpida-
ment, la Generalitat de Catalunya 
actuà en el mateix sentit i, en el cas del 
País Valencià, tothom ho va saber grà-
cies a la premsa, i és que, efectivament, 

no hi ha una mínima infrastructura que 
escolte els passos del capital estranger 
a la resta del món. 

Aquesta factoria no té encara plaça 
per a instal·lar-se. La Ford no ha de-
cidit ni tan sols el país, encara que tot 
el món sap que sorgirà de la terna for-
mada per Espanya, França i Itàlia. El 
projecte per la construcció de la Ford-
Electric-Electronic Divisions és més 
que una realitat i hi ha un estudi en 

l'aire per a la inversió de 10.000 milions 
de pessetes que possibilitarien la crea-
ció de més de 1.000 llocs de treball al-
tament qualificats. 

Els avantatges 
Segons un treball del professor J. L. 

Orduna Lara, les empreses multinacio-
nals que aporten inversions estrange-
res «influeixen de manera significati-
va en el canvi del model tradicional 
d'exportació valenciana, que al mateix 
temps és indici i índex en la dinàmica 
inversionista i, en alguna mesura, tam-
bé, en la transformació de l'especialit-
zació industrial. A un nivell qualitatiu, 
la inversió estrangera directa afavoreix 
la incorporació de les tecnologies més 
avançades en els processos productius, 
la modernització de les pautes de ges-
tió i l'organització de les empreses, tant 
per la via de la competència com pels 
efectes demostració». 

De moment, no se sap res de quins 
són els mòbils i les estratègies de les in-
versions estrangeres localitzades al País 
Valencià, ni tampoc de la seva orien-
tació exportadora i la seva incidència 
en la transformació de l'entramat pro-
ductiu. 

Ara, tothom pensa que la inversió 
estrangera al País Valencià augmenta-
rà els pròxims anys, precisament per la 
perspectiva que ofereix la Comunitat 

Europea i l'entrada en vigor del mer-
cat únic. 

El País Valencià ofereix uns nivells 
salarials pròxims a la mitjana, un ni-
vell de qualificació de la força de tre-
ball acceptable, un ambient social es-
table i escassament conflictiu, encara 
que les dotacions d'infrastructura no 
siguen les alemanyes. 

Amb tot això, és ben cert que els dò-
lars, els iens i els francs no hi arriben. 
Segons xifres de la Direcció General de 
Transaccions Exteriors, la inversió es-
trangera verificada al País Valencià du-
rant 1986 fou de 4.698 milions de pes-
setes, xifra que representa l ' l ,2% del 
total estatal. El 1987, pel mateix con-
cepte, entraren 9.000 milions de pesse-
tes; és a dir, el doble, però el percen-
tatge es mantenia en el mateix 1,2. 
Això vol dir que el País Valencià és la 
novena autonomia en el ranking d'in-
versions estrangeres, molt per sota de 
Madrid i Catalunya, que s'emporten en 
parts iguals un 65% del total. 

A l 'hora d'interpretar aquestes da-
des, s 'ha de tenir en compte que es re-
fereixen al domicili social de l'empre-
sa i no a la seua localització real del 
projecte d'inversió. Això fa que bona 
part de les inversions industrials realit-
zades al territori estatal s'assignen a 
Catalunya (les realitzades pel grup 
KIO) i les corresponents a activitats ter-
ciàries (finances, assegurances, comerç 
i hostaleria) a Madrid. 

El que és ben cert és que a l'Estat es-
panyol s'invertiren el 1986 un total 
d'1,1 bilions de pessetes. Aquesta xi-
fra era el doble de la registrada el 1985, 
i, efectivament, tal com es preveia, el 
1987 es tornà a doblar el 1986 (2,2 bi-
lions). 

Ara, el procés és imparable i, com 
a demostració, cal posar l'exemple de 
les dades del passat mes de gener, on 
es multiplicà per cinc la quantitat d'in-
versions estrangeres realitzades el ma-
teix mes de l'any anterior. Del total 
d'inversions estrangeres durant aquest 
mes, el 60% corresponien a les realit-
zades pel grup Kuwait Investiment Of-
fice (KIO) en Cartera Central i Urba-
nor. L'aportació dinerària exterior es 
va elevar a 44.490 milions de pessetes. 
Uns altres 21.068 milions corresponien 
a les aportacions per a ampliacions de 
capital en base a compres d'actualitza-
ció i reserves. 

El grup KIO és, en aquest moment, 
un inversor especial. El seu objectiu és 
invertir a l'Estat espanyol sense finali-
tats especuladores. Això genera rique-
sa, encara que ni a Catalunya ni a Va-
lència agrada que el 84,8% de les seues 
inversions es queden a Madrid. • 
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