L'oferta de Via Digital, impulsada per Telefonica, és la segona
plataforma de televisié digital que es posa en marxa a I'estat
espanyol. Amb I'oferta digital comenca a definir-se el panorama
televisiu del futur. EL TEMPS n’explica els elements basics.

La invasio
noves televisions

gegava Via Digital, la pla-

taforma de televisié digital
impulsada per Telefonica. Amb
aquesta nova oferta televisiva co-
menca a fer-se tangible allo que
fins fa poc només era una imatge
insolita del futur.

Descodificadors, multicrypt, si-
mulcrypt, televisié digital per sa-
tel-lit, cable, plataformes digi-
tals... S6n tot de conceptes que ja
formen part del mon del la televi-
si6 actual, perd que la majoria d’u-
suaris amb prou feines si saben
distingir. El fet és que el panorama
televisiu canvia a una velocitat
que fa dificil d’assimilar-ne I’evo-
lucié.

L oferta de Via Digital és la se-
gona plataforma digital que es po-
sa en marxa a I’estat espanyol, des
que el gener passat comengd a
funcionar Canal Satélite Digital
(que inclou I’oferta de Canal +),
posada en marxa pel grup de co-
municacié PRISA.

La Iluita entre aquests dos grups
de comunicacid, amb les repercus-
sions politiques que ha tingut, ha
ocupat molt d’espai en la informa-
ci6 sobre aquesta nova etapa de la
televisio. Pero, afegida a la com-
plexitat d’aquesta lluita, hi ha la
dificultat d’entendre qué engloba
I’objecte de la disputa.

Amb la televisié digital apareix
una nova tecnologia que permet
de multiplicar ’oferta de canals
i de serveis. A banda oferir una
qualitat d’imatge i de so molt més
alta, la televisié digital permet la
recepcié de muiltiples canals, de

E 1 passat 15 de setembre en-
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connectar al terminal digital 1’or-
dinador personal (i poder descar-
regar videojocs, programes in-
formatics o connectar-se a Inter-
net) o I'equip d’alta fidelitat per
aprofitar-ne la qualitat del so digi-
tal, etc.

La televisié digital pot utilitzar
dos mitjans diferents per difondre
el seu senyal: I’emissié per sa-

A banda
I'enfrontament
politic entre les

dues plataformes
digitals, hi ha la
veritable lluita,
que és de signe
economic.

tel-lit i la difusi6 de senyal per ca-
ble.

Les dues plataformes que avui ja
funcionen a I’estat espanyol difo-
nen el senyal per satel-lit. Aixo su-
posa que, per a rebre els contin-
guts d’una d’aquestes dues plata-
formes, cal que els usuaris, a ban-
da abonar-se al servei, disposin
d’una antena parabOlica que capti
el senyal del satellit. En segon
lloc, també cal que disposin d’un
terminal digital, un descodificador
que, connectat a I’antena paraboli-
ca, rep el senyal i el descodifica.
Aquest descodificador es pot con-

O de les

nectar als altres aparells de la llar
com ara l’ordinador o I’equip de
muisica. I aquest descodificador és
un dels elements que ha motivat la
confrontacié entre les dues plata-
formes digitals ara presents a I’es-
tat espanyol

La "guerra digital”. La Iluita
entre els grups de poder en el mén
de la comunicacid —un ordit
complex d’empreses relacionades
amb el moén dels mitjans i entitats
financeres—, enfronta dos grans
grups: el capitanejat per PRISA,
que ha creat la plataforma Canal
Satélite Digital, i el comandat per
Telefonica, amb la plataforma Via
Digital.

A banda I’enfrontament politic
entre aquestes dues plataformes
—la de Telefonica acostada al go-
vern del Partit Popular i 1a dirigida
per PRISA defensada, des de 1'o0-
posici6, pel PSOE-, hi ha la veri-
table lluita que és de signe econo-
mic. La facturacié de la televisio
de pagament podria arribar, I’any
2.000, a sumar 22.000 milions de
pessestes. Una altra dada que pot
fer entendre la viruléncia de la to-
pada és que la facturacié de tota la
inddstria audiovisual de I’estat es-
panyol, durant I’any 1996, va ser
d’uns 450.000 milions de pesse-
tes.

Amb !’objectiu d’aconseguir
aquest gran boti, la batalla entre
aquestes dues plataformes es des-
envolupa entre dos camps: els
drets sobre cinema i sobre fut-
bol. I de fet, les parts implicades
veuen clar que qui s’endura el pre-



mi és la plataforma que pugui ofe-
rir als seus abonats la lliga de fut-
bol.

La Iluita va comengar ara fa
aproximadament un any. Antonio
Asensio, llavors president d’ Ante-
na 3, va signar un acord amb Jesus
de Polanco, president del Grup
PRISA, el 24 de desembre de
1996. D’aquella manera unien els
drets de transmissié dels equips de
futbol de la Lliga espanyola, en fa-
vor de la plataforma de Canal Sa-
télite Digital. L’acord va ser mal
rebut pel govern espanyol, que
veia com la futura plataforma que
havia de llangar Telefonica, Via
Digital, ja quedava endarrerida
d’entrada.

Es en aquest punt on la batalla
comenga a prendre un color més
politic. Es formen dos grups al
voltant de les dues plataformes. El
govern del PP promou la platafor-
ma de Via Digital a través de Te-

lefonica i el PSOE pren posicié en
favor de la plataforma del grup
PRISA, Canal Satélite Digital. A
partir d’aqui el conflicte s’emboli-
ca. Resumint, es pot dir que, da-
vant la inferioritat de condicions
de la plataforma de Telefonica,
aquesta utilitza les armes que t€ a
I’abast: la proximitat al governi el
potencial econdmic.

La polémica llei de la tele-
visio digital. En el primer camp,
és on se situa la polemica llei dels
descodificadors, impulsada pel
Partit Popular, que la Comissio
Europea va considerar interven-
cionista i que el govern d’Aznar
ha hagut de reformar. Amb a-
questa llei, el govern espanyol
pretenia imposar el sistema em-
prat per la plataforma de Telefo-
nica, el sistema multicrypt, sobre
el de la plataforma de PRISA, el
simultcrypt.

En el segon ambit, el potencial
economic, Telefonica obre una es-
trategia per controlar els capitals
amb la conflictiva compra d’ Ante-
na 3 TV i 'empresa GMA (Gesto-
ra de Medios Audiovisuales), que
té els drets de transmissié d’al-
guns dels clubs de futbol.

A banda aquestes Huites de po-
der, I'usuari de la televisi6 digital,
a diferéncia dels canals generalis-
tes, que es reben per les antenes
tradicionals (TV3, Canal 33, Ca-
nal 9, TVE, Tele 5, Antena 3...),
haura de pagar pel consum d’a-
questa oferta. En aquest punt, es
planteja si els telespectadors paga-
ran per un producte que ara poden
veure gratuitament. Per0 des de la
televisi6 digital s’ofereix una ofer-
ta diferenciada que no vol compe-
tir amb les generalistes. Les plata-
formes digitals no pretenen arribar
a tothom alhora, ans [an ofertes
per a publics molt concrets, a tra-

Instal-lacions
de Via Digital,
la segona
plataforma de
televisio digi-
tal que es
posa en fun-
cionament a
I'estat espa-
nyol. Ha estat
impulsada per
Telefonica, amb
el suport del
govern del PP.
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Signatura de
'acord entre
els socis de Via
Digital.
D’esquerra

a dreta, Alfon-
so de Salas

(El Mundo),
Francisco
Campos (TVG),
Jordi Vilajoana
(CCRTV), M6ni-
ca Ridruejo
(RTVE), Fernan-
do Villalonga
(Telefonica),
Antonio Asen-
sio (llavors,
d'Antena 3),
Luis M. Anson
(Televisa), Juan
Ruiz de Gama
(Tele Madrid)

i Josep Vicent
Villaescusa
(Canal 9).

vés de canals especialitzats i tema-
tics. Es per allo que cada usuari
trii, que haura de pagar un preu
determinat.

Perd com suara deéiem, el senyal
digital també es pot difondre a tra-
vés del cable. De fet, es tracta de
la difusié del senyal de televisid,
i d’alguns altres serveis, a través
d’una xarxa de comunicaci6 per
cable.

I és que la televisié €s només una
part de I’oferta de serveis que per-
metra aquesta xarxa de comunica-
ci6, perque els operadors de cable
en poden oferir molts altres com la
transmissié de dades a alta veloci-
tat, telefonia basica, serveis de te-
lecompra i de telebanc, seguretat
domiciliaria, etc. A través del co-
ble, doncs, es podra rebre el se-
nyal de televisi6, connectar 1’ ordi-
nador personal, 'equip d’alta fi-
delitat i, a més a més, rebre la linia
telefonica.

Les xarxes de cable. Per ac-
cedir a I’oferta del cable, cal que
el territori de residéncia del client
disposi d’una xarxa de telecomu-
nicacié per cable. Si n’hi ha,
I’usuari interessat podra demanar
al’empresa en giiesti6 la connexié
a la xarxa a través d’un converti-
dor, necessari per a poder rebre el
senyal.

Hi ha experi¢ncies diverses
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CTC preveu que
durant aquests
cinc anys vinents
el 90% del
territori de
Catalunya
tindra accés als
serveis del cable.

d’ambit municipal de televisi6 per
cable, perd el mapa d’aquesta
oferta de telecomunicacié can-
viara ben aviat. Al Principat, el
consorci Cable i Televisié de Ca-
talunya, SA (CTC) va aconseguir
les concesstons per a prestar els
serveis de telecomunicacions per
cable a les tres demarcacions en
que s’ha dividit Catalunya, segons
els requisits del Ministeri de Fo-
ment. CTC preveu que, durant els
cinc anys vinents, el 90% del terri-
tori del Principat tindra accés als
serveis del cable. De fet, a Barce-
lona, gracies a un acord amb 1’a-
juntament, CTC porta a terme una
prova pilot per cablar la ciutat.

Al Pafs Valencia hi ha empreses
privades d’ambit municipal que

emeten per cable, perd en situacié
provisional, com sigui que les
concessions del cable encara no
s’han adjudicat. El Pafs Valencia
també s’ha dividit en tres zones:
Valéncia ciutat, de Gandia cap al
sud i de Gandia cap al nord, totes
tres amb el mateix nombre d’habi-
tants, aproximadament. Aixo fa
que la demarcaci6 de Valéncia
ciutat sigui la més valorada per les
empreses de telecomunicacions,
perque la concentraci6é de pobla-
ci6 hi és més alta i, per tant, la in-
versi6 per cablatge, més baixa.

Ax{ com a Catalunya 1’empresa
que ha aconseguit la concessi6 €s
CTC, al Pafs Valencia encara no hi
ha cap decisi6é ferma, perd si dos
grups que se la disputen. Per I’'una
banda, Valéncia de Cable, integra-
da per Cableuropa, Spainco (del
Banc Hispano i el Santander), An-
tena 3 i Las Provincias. Per I’ altra,
I’oferta de Supercable, integrada
per Retevision, Endesa, Stet, Med
Telecom, la Caixa d’Estalvis del
Mediterrani (CAM), Procono (una
televisié6 per cable de Valéncia)
i Unién Fenosa.

La concessié, que depén de la
Generalitat Valenciana i del go-
vern espanyol, serd adjudicada
probablement a principi d’octu-
bre. L'oferta de Supercable, de
30.000 milions de pessetes, és
més alta que no la de Valencia de
Cable, de 24.000 milions, perd cal
tenir present la proximitat politica
de Las Provincias, integrada al se-
gon grup, amb el govern valencia.

Les telecomunicacions per cable
permeten un volum de transmissio
de dades molt superior al de les 1i-
nies telefoniques convencionals o
dels senyals per satel-lit. Pero 1’o-
ferta de les plataformes digitals
que ja s’han posat en marxa no €s
incompatible amb l’oferta de la
xarxa per cable. Les plataformes
de televisi6 ofereixen uns contin-
guts que, en el cas de Canal Saté-
lite Digital i Via Digital, es difo-
nen per satel-lit, perd aixo no pri-
va que aquestes plataformes pu-
guin arribar a acords per a emetre
a través de les xarxa de cable.

La velocitat vertiginosa amb que
evoluciona el mén de la televisié
també ha arribat a les emissores
locals. La proliferacié d’aquests
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Conferéncia de premsa de la presentacié de la nova etapa de BTV. Manuel
Huerga, director de |'emissora, mostra la caratula d‘un dels nous espais.

canals, aquests dltims anys, és un
fet i cada dia és més important.

A Barcelona, des del 19 de se-
tembre, Barcelona TV ha posat en
marxa una nova programacio. La
nova BTV vol convertir-se en la
televisié més acostada als ciuta-
dans de Barcelona. Amb la llei de
televisions locals, les poblacions
poden disposar d’una llicéncia per
a dues emissores municipals (una
de publica i una de privada). BTV
€s ’emissora publica i depén de
I’Ajuntament. La segona conces-
si6 estd encara per decidir.

A Valencia es destaca un projec-
te propietat de la mestressa i di-
rectora de Las Provincias, M.
Consuelo Reyna, Valéncia TV,
que ha fet una gran inversié en
materials, molts provinents de Ca-
nal 9 —que dirigeix Jesis Manuel
Sanchez Carrascosa, el marit de
Reyna~ i humans, i contractant
periodistes, molts d’ells de Las
Provincias.

A les Illes Balears hi ha dues
grans emissores locals. Canal 4,
propietat de l’empresari Emili
Bohigas, i Tele Nova, del grup
Serra, un del grups de comunica-
ci6 local més importants de 1’estat.
Aquestes dues televisions, que
emeten programaci6 gairebé tot el
dia i principalment en catala, su-
peren de molt ’ambit local, per-
qué es poden veure quasi a totes
les Illes. Amb la futura llei de tele-
visions locals, només un podra
emetre. Sera llavors quan la que

resti es convertira practicament en
una televisié autondmica privada.

El catala perd pes. Amb a-
questa tardor televisiva de canvis,
que no és sind el preludi de moltes
més transformacions a venir, la
preséncia del catala en les emis-
sions de televisid queda propor-
cionalment reduida. Amb les no-
ves tecnologies digitals, 1’oferta
televisiva pot arribar a més de 300
de canals. De fet, I’inica presén-
cia del catala a les noves plata-
formes digitals sera la que aporti
I’oferta de Televisi6 de Catalunya
a les dues plataformes i I’apor-
tacié en catala que Canal 9 faci a
Via Digital.

Pel director general de Promocié
Cultural de la Generalitat de Cata-
lunya, Viceng Villatoro, amb 1’a-
paricié d’aquestes noves ofertes
televisives la cultura catalana s’hi
juga molt. Per aquest motiu, des
de la Direcci6é General volen do-
nar prioritat a la potenciacié de la
inddstria audiovisual per poder sa-
tisfer la necessitat d’incrementar
la produccié audiovisual catalana.

Sigui com sigui, entrem en un
nova era de la televisié. La proli-
feracié d’ofertes sera cada vegada
més gran i, per tant, apareixera
una nova manera d’encarar-se
amb aquest mitja renovat.

Enric Rimbau
(amb informacions de
Miquel Payeras i Jordi Sebastia)

Paraules de la
nova era

Plataforma digital: Oferta televisiva de
tecnologia digital que permet una més gran
oferta de canals de TV i de serveis diversos
(informatics, emissions de senyal de ra-
dio...), amb una qualitat de so i d’imatge su-
perior a les emissions terrestres convencio-
nals.

Paquet: Oferta de canals que ofereix una
plataforma digital per una quota periddica
determinada.

TV per satellit: Un dels sitemes a través
dels quals es poden emetre els senyals de TV.
Per poder rebre el senyal, 'usuari ha de tenir
una antena parabbdlica receptora, connectada
a un descodificador de senyal, connectat, a la
vegada, a I’aparell de TV.

TV per cable: Un dels sistemes a través
dels quals es distribueix el senyal de TV. En
aquest cas, a través d’una xarxa de telecomu-
nicacions que permet la difusié d’un nombre
molt més elevat de canals que no pas a través
del sistema d’ones terrestres tradicional (les
antenes convencionals). Les xarxes de cable
modernes permeten, a més, la difusi6 de ser-
veis, com ara telefonia basica, connexions
d’alta velocitat a Internet, serveis interactius
(televenda, telebanca...), etc.

Cablar: Instal-lar una xarxa de cable en un
territori. Partint d’una capgalera o d’una esta-
ci6 central per a programacio i de serveis, es
difon el senyal a través d’una xarxa troncal
que arriba als abonats (com ja passa amb els
cables de la llum o del teléfon).

Terminal digital: Descodificador receptor
integrat, de la mida d’un video doméstic que
llegeix el senyal digital per tal que pugui veu-
re’s en una televisié convencional.

Multicrypt: El descodifiacador que utilitza
la plataforma Vfa Digital, de Telefonica. El
govern espanyol, amb la polémica llei de la
TV digital, va voler imposar aquest sistema.

Simultcrypt: El tipus de descodificador
que utilitza la plataforma Canal Satélite Digi-
tal.

Pay-per-view (pagament per vista): Es
basa en el principi de pagar només alld que es
consumeix. Aquest sistema facilita la trans-
missio de films o d’esdeveniments esportius
i espectacles. El telespectador que vol veure
una d’aquestes emissions ha d’abonar una
quantitat concreta per tal de poder rebre el se-
nyal descodificat. E. R.
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