tal que expressaren preocupacié pel
seu client, Khodorkovski. Quin pa-
per hi representa Alemanya?

—En aquests moments que parlem, el
sinisteri d’Exteriors prepara un docu-
ment intern, una directrin que ha de mar-
car els acords econdmics amb Riissia.
Doncs bé, se centra exclusivament en els
interessos energetics nacionals i no fa
esment, ni una simple paraula!, als drets
humans, a la retallada constant de lliber-
tats. Si me’n demanes el meu parer, et
diré que alld que el govern alemany esta
a punt de fer és enviar un missatge ro-
tund que Merkel tolerara la bel-ligeran-
cia antidemocratica del Kremlin i dotze-
nes de crims a canvi d’un tracte prefe-
rencial en les negociacions sobre energia
a la curta. Es un oportunisme cruel i les
victimes col‘laterals seran incomptables,
no en tinc el menor dubte.

—Victimes com Anna Politkdvs-
kaia?

—Mire, jo era amic d’Anna. Ella era
una oponent de Putin, una de les poques
persones que a Riissia gosen —gosaven—
d’oposar-se a Vlad{mir Putin. Sap? Era
amic seu, en parlavem, compartiem
illusions. Anna va descriure el cas Iu-
kos com un linxament politic contra el
senyor Khodorkovski, va escriure i va
publicar que Putin mateix assentava un
model de govern en que les institucions
que haurien de mantenir 1’ordre, la llei,
sén profundament corruptes, parcials,
servils. Potser vosté no té aquesta dada:
sOn ja tres els periodistes de la Ndvaia
Gazeta que han estat assassinats.

—Quin futur li espera a Riissia?

—La mena de canvis que Riissia ne-
cessita no s’esdevenen rapidament, mai
no ha estat aix{ en la historia de les na-
cions. Permeta’m, tanmateix, de ser op-
timista, I’assassinat d’ Anna PolitkGvs-
kaia ha marcat un punt d’inflexid, nin-
gu pot dir avui que no hi veu res
estrany, a Rissia, que el procés de de-
mocratitzacié progressa, que Vladimir
Putin és un politic en qui Europa i els
Estats Units han fet bé de confiar.
Aquesta setmana, 107 eurodiputats han
tramés una carta al Kremlin de repren-
si6, de disgust per 1’asetjament que pa-
teix la premsa lliure russa. Aquells que
s’estimem Russia, que portem Russia
en la nostra sang, hem de perseverar.

Victoria Jiménez
Londres

“Russia i la UE son

mutuament dependents

partir del 2007, el mercat de
I’energia hauria d’estar libera-
litzat. Quins objectius es perse-
gucixen?

—En primer lloc, 1a llibertat d’elecci
dels consumidors europeus. Volem que
un consumidor, a qualsevol lloc de la
UE tingui la possibilitat d’elegir, segons
el preu, quin és el distribuidor d’energia
que prefereix. Una altra de les coses
que vol millorar el mercat interior
de I’energia és D’eficiencia energetica
de les instal-lacions. En un mercat no li-
beralitzat, on les distribuidores tenen
els seus clients assegurats, 1’eficiéncia
és menor. En canvi, en un mercat libe-
ralitzat cada kilowatt hora que perd és
un kilowatt hora que no ven. Finalment,
el que volem aconseguir a partir de 1’es-
tiu del 2007 és que hi hagi una protec-
cio6 eficag dels clients més vulnerables,
de manera que es garanteixi el provei-
ment universal a tothom.

—Paisos com el Regne Unit o Ale-
manya han fet passos per liberalitzar
els seus mercats energetics, pero al-

Ferran Tarradellas
(Barcelona, 1966),
portaveu del comissari
europeu de l'energia
Andris Pieblags,
analitza

la dependéncia
energetica envers
Russia i les dificultats
que es troba la UE
per posar en marxa

el mercat de I'energia.

tres van molt més enrere. Pensa que
es compliran els terminis?

—Els terminis legals, segur. A partir
de 1’1 de juliol del 2007, legalment el
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mercat estara obert. Un altra cosa és
que realment estiga obert. Perque és
cert que hi ha algunes coses que no fun-
cionen bé.

—Quines?

—De moment, s’ha liberalitzat el
mercat de I’energia, perd no s’ha creat
un mercat tinic. Hi ha 25 mercats libe-
ralitzats de ’energia, perd hi ha molt
poc intercanvi d’electricitat d’un pafs a
un altre. El que hi ha s6n mercats com-
partimentats. En aquest sentit, hem
comprovat que per a una companyia es-
trangera €s molt dificil entrar en un
mercat nacional. La llibertat d’accés a
qué nosaltres anomenem parts terceres
encara resulta complicada perque la
pressié dels operadors historics és molt
forta.

—Alhora, els darrers moviments
mostren que els governs europeus de-
fensen de totes totes el que s’ha ano-
menat els ‘“‘campions nacionals”...

—Hi ha diverses lectures dels movi-

ments que hi ha hagut darrerament. Una
lectura seria que ¢l que es vol és prote-
gir el mercat. Nosaltres ho veiem d’una
manera diferent: considerem que el que
posen de manifest els darrers movi-
ments és que les empreses s han adonat
que, davant la liberalitzaci6, han de po-
sicionar-se en el mercat i crear empre-
ses més grans preparades per operar en
un mercat molt més ampli. Es tot just el
mateix que va passar quan es va obrir el
mercat dels serveis financers o el de les
telecomunicacions. Llavors, és com-
prensible que els estats membre vulguin
que una de les empreses que sobrevisca
en aquest gran mercat sigui nacional, i
intenten agrupar les empreses dels pro-
pis paisos. Perd cal que es conscienciin
que aquest és un mercat obert. Per
exemple, Telefénica ha comprat una
gran empresa del Regne Unit, 02, i
Volgswagen va comprar Seat, i Abertis
vol comprar Autostrade. Es una cosa ti-
pica d’un mercat obert. Es normal que
passi i no ens hauria d’escandalitzar.
—La qiiestié de ’aprovisionament
energétic es planteja cada vegada
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més com un tema de seguretat. En
aquest sentit, s’ha parlat de la neces-
sitat que Europa parlara amb una
sola veu, perd aixo és possible quan
paisos com Alemanya signen acords
bilaterals amb Riissia? Sén compati-
bles una i altra cosa?

—No és contradictori. Nosaltres no
volem parlar amb una tnica veu, sind
que volem que tothom parli amb la ma-
teixa veu. Els acords que Alemanya
pugui signar amb Russia, en principi
no sén contradictoris. La idea de la UE
seria que tots enviéssim el mateix mis-
satge als nostres proveidors principals,
en aquest cas Russia, Algeria... Pero
cal tindre en compte que els interessos
d’aprovisionament de gas que pot tenir
Espanya no sén els mateixos que els
que pot tenir Lituania. Espanya esta
molt més orientada a Algeria, mentre
que Lituania depén completament de
Rissia. Es evident que Espanya tindra
amb Algeria una relacié molt diferent a

la que pot tindre amb Lituania. En el
futur, si els mercats nacionals estan ben
connectats i es déna el cas que no hi ha
gas d’Algeria que arribi a Espanya, es
podra importar gas de Noruega.

—L’any 2000, la UE va signar el
Dialeg Energétic Riissia.Europa, en
un acord que alguns analistes han
interpretat com la institucionalitza-
cio de les relacions energétiques amb
Riissia, amb els perills que aixo pot
generar en termes de servitud. Ens
podem refiar de Riissia com a sub-
ministrador després de I’episodi de
I’any passat? [Cal recordar que Riis-
sia va tallar el subministrament
energetic a Ucraina, la qual cosa
afecta I’aprovisionament a paisos de
la UE.]

—Ruissia i la UE sén miituament de-
pendents. Nosaltres depenem de Rissia
per les nostres necessitats de gas i ells
depenen d’Europa com a client princi-
pal. Si hi hagués un conflicte entre Ris-
sia i la Unio, la UE es moriria de fred i
Riissia s’arruinaria. El dialeg entre la
UE i Riissia ha funcionat des de fa tren-

L’alternativa americana de Gas Natural

ta anys, amb la sola excepcié de 1’1 de
gener de I’any passat.

—Pot repetir-se la situacié?

—No ho crec. La capacitat de produc-
cié i subministrament esta garantida.

—Com veu la irrupcié de Gazprom
en el mercat gasista europeu?

—No hauria de ser dolent. De fet, hi
és des de fa molts anys. Per exemple, a
les tres republiques baltiques, les em-
preses pertanyen a Gazprom. El proble-
ma és que a Riissia la produccié de gas
els costa 25 euros. Si el venen en el
mercat interior, tal com les tarifes estan
regulades, el trauen a 50 euros. En can-
vi, si el venen a Europa, sén 350 euros
per cada 1.000 metres ctbics, i el con-
sumidor final el paga a 500 euros els
1.000 metres cibics. El que voldria
Ruissia és vendre el gas ella directament
a 550 euros, en lloc de vendre’l a una
empresa europea que després ens el
vendra a nosaltres per 500 euros. El que
els russos voldrien és invertir en les xar-
xes de distribucié i, tenint en compte
que Gazprom és la tercera empresa del
mon, tenen capacitat per fer-ho.

—Hauriem d’estar preocupats,
doncs, els consumidors?

—En part, sf, perd tampoc cal patir
abans d’hora perque la UE disposa de
lleis de 1a competéncia que prohibeixen
les situacions de domini de mercat. Si
Gazprom comprés, posem per cas, Gas
Natural, no hi hauria una separacié en-
tre ’empresa que compra el gas, el ven
i s’encarrega de la distribucié de la xar-
xa. Cada cop que Gazprom vulgui in-
vertir, es mirard si aixd té un impacte
negatiu en la competéncia o no, i men-
tre Gazprom sigui 1’tinic exportador de
gas de Russia, és molt possible que es
generi un problema perque sera genera-
dor, subministrador i distribuidor.

—En queé pensa la UE quan parla
de diversificar els proveidors?

—Parla de tres coses: pensa a diversi-
ficar les fonts d’energia. Ara per ara,
depenem molt del gas i el petroli i cal
apostar també per les energies renova-
bles. La segona qiiesti6é és diversificar
I’origen geografic de les altres fonts
d’energia, que ara es concentra a Alge-
ria, Noruega i Russia. En tercer lloc,
cal diversificar les rutes de transit, per
a la qual cosa cal construir nous gaso-
ductes.

Violeta Tena



